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4月9日，记者来到东阁街道下
马村养蜂人张振令的家，没等进门就
闻到了院内随风飘来一股淡淡的略
带花香的香甜味。门前、院内一个个
六七十厘米的箱子上成群的蜜蜂嗡
嗡飞舞，将蜂箱紧紧环绕，张振令正
在蜂箱旁，小心翼翼地观察着蜜蜂采
蜜情况。

大群出租授粉，小群采蜜售卖

“我从2002年开始养蜜蜂，至今
快有20个年头。”张振令一边查看蜂
巢情况，一边向记者介绍道。每年清明
节前后，他都要远赴湖南、湖北、四川
购买蜜蜂，他一次往往要买90余箱。
“购买回来的蜜蜂，先进行分群，
大群出租授粉，小群采蜜售卖，这样
就会有两份收益。”张振令介绍道，该
村坐落在桃花涧景区内，周边是繁茂
的植被，近年来随着周边村庄大力发
展大樱桃产业，张振令的蜂群一年下
来能够采大樱桃花、槐花、百花、荆花
四茬蜂蜜，“一年下来最多能割蜜近
4000斤，每公斤售价在60到80元左

右，往往还供不应求。”
勤劳的小蜜蜂们不仅忙着嗡嗡

采蜜，并且在张振令的引领下开始了
“第二职业”。张振令表示，每年购回
的蜜蜂，经过饲养后，进行繁殖、分
群，然后再以每箱450至550元的价
格，出租给周围村庄、乡镇的草莓大
棚、油桃大棚、大樱桃大棚种植户们
进行授粉。“蜜蜂传粉具有人工授粉
不可比拟的优越性，人工授粉不均
匀，果子长得大小不一，蜜蜂授粉不

仅能节省人工费用，还能提高坐果
率，增加产量，改善果品品质。”现如
今，张振令每年卖蜂蜜、租蜜蜂的收
入高达近10万元。

坚守“甜蜜”事业，打造品牌

说起做这项“甜蜜”事业的初衷，
张振令说：“我们桃花涧一年开有好
几茬花，有着得天独厚的条件，2000

年左右时，我常常看到有南方人来我
们这儿养蜜蜂采蜜。当时我想，南方
人都到我们这儿来养蜂采蜜，我们本
地人为什么不养呢？”于是他投入8
万余元，从湖北、湖南等地买回蜜蜂，
开始了他的养蜂之路。
张振令发现买回的蜜蜂，对北方

的气候非常适应，采蜜、繁殖，异常顺
利，特别用桃花涧当地的樱桃花、槐
花、荆条花等，酿出的蜂蜜略带花香
气味、口感绵软细腻，深受前来游玩
游客们的喜爱。很多顾客买了一次
后，成为他多年不变的“固定”客户。
“他家的蜂蜜口感细腻，闻起来带着
花香味，最主要的是能亲眼看见酿蜜
的全过程，有时候拿到手的蜂蜜，都
是现切下来的，吃着绝对放心。”一位
正在张振令家购买蜂蜜的大姐说。
“养蜜蜂虽然辛苦些，但蜂蜜得
到消费者们的认可，回头客越来越
多，尤其听到他们夸俺家的蜂蜜好的
时候，心里真是像吃了蜜一样，甜滋
滋、美滋滋的。”张振令表示，近年来，
随着周边环境的改善和大樱桃种植
面积的增加，他的蜂蜜的产量和品质
也逐年上升，“现在产品主要有蜂蜜、
蜂王浆和蜂蜡等，后期我想打造自己
的蜂蜜品牌，让消费者吃到真正的天
然蜂蜜。”

卖蜂蜜，租蜜蜂，年收入10万元
平度东阁街道养蜂人张振令致富有新招

张振令说现在的蜂巢还没封口，坚决不能售卖。
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