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说起忙年，到大集上采买置办年货
必不可少。而如今胶州市三里河街道花
园村却将年货大集开到了网上，还将年
货卖到了全国各地。这个青岛四大“淘
宝村”之一的村庄，以前进腊月门开始
忙年，现在有了淘宝店很多人开始了另
一种忙年，备货、包装、发货……从早上
忙碌到晚上十一二点是常有的事情。

“海归”店主天天忙到深夜

今年26岁的孙斌，是土生土长的胶
州市三里河街道花园村人，他一年前从
韩国留学归来，开起了一家卖干果等食
品的网店，跟其他几个同学、朋友一起
创业了。“从韩国留学刚回来，我也是正
好看到电商不错的发展趋势，就决定试
一试。”
网店开张半年，孙斌的生意越来越

好，尤其是进了腊月这段时间，他们店
所销售的干果、果脯等食品是很多人忙
年的必备，因此销量一直很高。而这也
让他们更忙了。“昨天晚上我就是11：30
才回家，这些天一直是这样，一天工作
的时间得有十四五个小时。”
虽然看上去简单的包装、发货，但

其中的道道儿还很多，孙斌表示，他们
会根据订单的地区分布、快递的不同等
来确定快递包装的时间，以保障在约定
时间内客户能收到产品。因为是自己的
店，所以干得格外卖力，孙斌表示只要
过年期间有订单他还是会干。据介绍，
他们第一批备货的500箱礼盒已经全部
订购完了，现在又备了一批货，以满足
网上的需求。
除了礼盒，孙斌的网店现在产品有

果脯 10种、脱水果蔬干 14种、冻干10
种，都是他们从全国各地联系厂家代生
产的，甚至有些是进口的产品。临近过
年，网店销售额比平常翻几番。“我们是
几个大学毕业生合伙创业，还有贷款，
所以不敢懈怠。不过我们之前也做了很

多的考察，觉得现在这个市场还很大，
我们对自己的产品也很有信心。希望通
过网店把产业做起来，未来再把这些产
品销售到日本、韩国去。”

小村网上年货节卖向全国

孙斌开这家网店也算是近水楼台
先得月。“说实话我之前不太会用淘宝
买东西，多亏了‘鸿海云蛛’淘宝代运
营，我所有的事情都交给他们管理，包
括网店设计、产品推广，自己只管发货
就行。”孙斌口中的“鸿海云蛛”，正是距
离他们网店实体店一个路口的青岛鸿
海云蛛电子商务有限公司，这家专注淘
宝代运营的公司，为胶州市三里河街道
花园村带来了淘宝村的称号。
这家公司的确改变了淘宝村，据鸿

海云蛛负责人徐州回忆，当时他们刚搬
迁到这里的时候，村民已经回迁住进了
楼房，但是路上还能看到村民在放羊。
而经过短短一两年的发展，很多当地村
民跟着他们干起了淘宝，“七八家淘宝
店连着开起来了，整个花园村成了淘宝
产业带，不少村民因此创业成功。无论
是当地村民还是回村的大学生，只要有
产品，我们都可以提供技术支持，网上
销售。”
从没有一家淘宝店，到发展成一个

产业链条，花园村越来越多的人“触
网”。尤其是过年期间，由于流量大，还
发展出专门打包、计件等工种，一个件5
毛钱，一天能发两三百个件。1月8日～
1月12日，该公司联合服务的淘宝店办
了个年货节，每天达到300多万的营业
额。有一家“杨老大水产”的海鲜店，去
年11月份刚接手，12月份每天的销售

额就达到了2000元，1月份每天能达到
6000元～ 7000元销售额，而在此次年
货节期间每天的销售额能达到3万元左
右。销售额的增加让工作人员更忙了，
每天只是打包就能到凌晨1点。

土特产网上火，节前备货忙

“淘宝村”的兴起，不仅是花园村的
村民沾光，它辐射到了周边很多村民、
业户。孙磊以前在企业上班，想换个方
式生活的她在四年前决定自己创业。
“胶州有很多好的农产品，像胶州大白
菜、里岔黑猪肉、大相家粉条等，有这么
好的资源一定要利用起来。”她还从临
沂等地进了很多特色农产品，开起了特
产店，并开了微店。一年半前，她加入到
了鸿海云蛛的服务对象中，现在孙磊这
家名为“渔牧园”的店销量越来越大，尤
其是年前，她指着身后码得一人高的粉条
礼盒说，这些一两天就能卖完。“白菜如果
有团购的话一天能出一千棵；粉条平常一
天销售一二十箱，过年前这段时间一天能
卖出六七十箱。”他们还把胶州大白菜、
里岔黑猪肉、大相家粉条一起在网店上
推广，这正好是一道“白菜猪肉炖粉
条”，因此很受办年货的人喜欢。
“我们做农产品，就是想把胶州本
地的产品通过电商卖到顾客手中。再就
是想做品牌，立足本地特产，再多推几
个品牌出来。”她说，他们店现在在主推
胶州小米，在柳沟小米的基础上，扩大
种植面积，还注册了“胶谷”的品牌。她
说跟白菜等相比，粉条、谷子更耐储耐
运，更适合做电商。不仅如此，他们的服
务还更进一步，在包装上对如何熬出一
碗小米粥进行了量化，包括熬煮时间、

熬煮的火候等，这也赢得了很多网上回
头客。
忙年，对于从事电商的孙磊来说深

有感触。她说自己从事农产品的网上销
售，因为农产品都是季节性的，因此备
货显得尤为重要，如果备货不到位，即
使网上订单多也满足不了；而如果备货
多了就压手里了。像粉条，只有冬天的
这段时间能备货，他们就要赶在这个时
间赶紧加工够整年销售的量储存起来。
备货已经成为孙磊家忙年的一部

分，再加上今年春节早，物流停运提前
了，他们就更加忙碌了，抓住这段时间
备货发货。现在每天晚上10点之前回家
都是不可能的，孩子放假也没人管，只
好送给老人照看。“但是越来越多的人
开始认我们这些粗茶淡饭、五谷杂粮，
我们也不能辜负他们。春节期间大家吃
惯了大鱼大肉，节后肯定还会来找这些
粗粮，我们还得在年前准备好。”

过完小年再忙自家过大年

“淘宝村”的忙碌也引来了一些实
体店的加入。今年35岁的马晓刚也是三
里河街道的居民，他住的村距离花园村
不远。之前他有一家红酒的专卖店，也
是跟着亲戚干起来的，看着“淘宝村”这
么红火，他也尝试着加入进来。
“现在我做淘宝不到半年，网店销
量还可以，比实体店每天多卖30%。”他
靠着多年经营红酒的经验，选择品质好
的红酒入驻淘宝店，还真招来不少忠实
的客户。他的红酒甚至卖到了西藏、新
疆等地方。
年前，马晓刚更忙了，每天多的时

候有几百单，实在太忙的时候鸿海云蛛的
人都帮他打包，“我自己有仓库储存红酒，
现在忙得有时候一款酒发货发没了，我都
没时间去拉。”由于今年是他网店的第一
个年头，第一次碰上春节这火爆的销量，
他把实体店交给雇员，自己专注在网店销
售上，不敢出一点儿岔子。
说起忙年，马晓刚说，以前进了腊

月门，过了腊八就开始陆陆续续地忙碌
起来了，打扫卫生、到市场上备年货、蒸
馒头，“我们家都是用那种大锅，蒸六七
锅大馒头。”可现在由于照顾网店也不
经常在家，自己家里还没忙活起来，主
要的精力还是在网店上。不过，对于“淘
宝村”的人来说，他们也不急着忙年，因
为过完小年快递也就基本上停发了，他
们也可以放假了，有的是时间忙活自己
家的年。

□半岛记者 王滨 报道
1月14日，在太湖路上，一处在原

址经营多年的烟花爆竹摊位在开张营
业，商家将新配送来的烟花爆竹摆放
到位，吸引了市民前来询问，但是购买
者寥寥无几。据商家介绍，他在此处销
售烟花爆竹七个年头了，受到环境污
染影响，前两年生意不是很景气，今年
生意如何有待观望。

□半岛记者 徐杰 报道
本报1月14日讯 每年春节，环

卫工人都要坚守在街头清扫卫生，为
了弥补春节无法与家人团聚的遗憾，
李沧环卫总公司14日提前给辖区环
卫工人过年，举行了总结表彰大会暨
文艺汇演，环卫工人自编自导的几十
个精彩节目引得掌声阵阵。
“环卫工人也多才多艺，他们的双
手不仅只会挥舞扫帚，也会吹拉弹
唱。”该公司一名负责人表示，借这个
环卫小联欢的机会，他们希望给公司
所有环卫工人提前过年，弥补春节无
法阖家团圆、无法休息的遗憾。

忙年新花样，大集上了网
胶州“淘宝村”网店迎来销售高峰，村民忙到晚上十一二点是常事

▲网
店店主孙
斌正在忙
着备货。

烟花开卖
李沧环卫工提前“过年”
吹拉弹唱样样精通
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