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□半岛全媒体记者 周晋华
实习生 韩清科

每年一到春暖花开的3~5月，装修
市场便进入了一年之中最为火爆的一个
阶段。那么在“装修季”到来之际，西海岸
新区的家装市场表现如何？业内人士又
有哪些专业建议，可以带给正在或者准
备装修的市民朋友一个有益的提醒？对
此，记者进行了调查采访。

家装市场进入一年最旺季

“我们准备四月份开始装修，前期是
先看了好几家装饰公司，也跟好多个设
计师聊过。发现很多公司给出的方案和

报价差别还是比较大，这不最后还是决
定选择这位最聊得来我们也觉得最靠谱
的设计师。”家住西海岸新区的市民张女
士正在新区一家较大型装修公司签装修
合同，而他们的新家也将在这位设计师
的规划和推进下，一步步变成自己想要
的样子。
在西海岸新区装修、建材市场集中的

区域，记者注意到随着气温的回升，家装
市场上也变得繁忙了起来。“春季是一年
之中装修最旺季。现在已经进入很繁忙
的阶段。每年在这一旺季到来之前，我们
都会有材料、工艺上的升级。”一位业内
人士告诉记者。和这家装饰公司一样，新
区不少家装企业注重材料上的创新，绿
色家装的概念在不少公司中被提及。不
过，采访中记者也了解到，现实中是否能

真正实现绿色环保、实现设计效果和实
际效果一致？这些问题与公司理念、设计
师经验和工作方式，也有着直接关系。

达人支招，做好这些装修
少走弯路

“房子那么贵，装修的方面肯定想要
装出最好的效果。但是真正到需要装修
的时候，就有些担心了。”市民王先生说
出了自己的想法。
对此，家装业内人士提醒市民，选择

设计师和装修公司、签正规合法严谨的
合同很关键。业内人士分析，需要装修的
人群主要分两类，有一定经济基础的客
户，比较看重提升装修的档次，而刚需住

房客户，比较注重性价比。而目前西海岸
新区家装市场上，比较知名的家装公司
也分为为数不多的数家较大型公司和众
多小型家装公司。客户在面对这些选择
的时候，会发现在报价、效果上面存在不
少差异。
“选择装修公司和设计师的时候，设
计师的技术性路向、个人理念和文化传
承应该注意。比如在价格相同的方案中，
比较是否有刻意模糊掉必要装修项目报
价的情况。”青岛美宝装饰艺术有限公司
设计部经理张义告诉记者。同时业内人
士也建议装修时，市民可以先选定家具，
根据家具的风格、大小进行设计，这样一
来可以避免将来的整体装修效果和设计
不一致的情况，同时还能收获一份更加
完整的“家装体验”。

□半岛全媒体记者 周晋华
实习生 韩清科

自从3月15日青岛“限购令”政策出
台后，青岛楼市发生了一些新变化，这其
中自然包括西海岸。大家茶余饭后谈论
的都是限购了还买不买房？限购以后房
价会不会降？各种各样的讨论成为市民
关注的焦点。而在新政出台的这段时间，
楼市究竟发生了哪些变化，对此，记者进

行了采访。
在新区生活了3年的柳先生告诉记者：

“我本来打算近期买套房子，计划当做未
来和我女朋友的新房。从年前开始看了很
多楼盘，但价格变化太快了，房源也很难
找，一直没买成。但现在青岛出台限购政
策了，我不着急了，等等看房价会不会
降。”住在亚德里亚湾小区的杜先生有
一套98平方米的住宅出售，售价150
万，由于限购政策的出台，对方因未网

签无法成交要求退房，杜先生爽快地
将定金退还给对方。
3月26日，记者来到位于青岛市黄

岛区太行山路一地产中介大厅，店内比
较冷清，与之前火爆的场面形成鲜明的
对比。“‘限购令’出台之前，这里每天都
很多人前来咨询，中午我们连饭都顾不
上吃。很多顾客甚至不看房，只要有房
源，直接先付订金。限购令出台这段时间
来，前来咨询的顾客减少了不少。”工作

人员石先生说。
记者了解到，“限购政策”发酵一周

以来，根据相关机构数据显示，上周（3月
20日-3月26日）全市商品住宅成交比上
一周少卖了五百多套，青岛楼市新房市
场初见降温，新建住宅成交量出现了一
定程度的回落。3月20日，青岛网上房地
产发布统计数据显示，此前一周(3月13
日-3月19日)青岛二手房网签数量在连
续上涨五周后出现首跌。

乐居西海岸，专家支招教您装修
装修行业进入旺季，装修达人建议先选靠谱公司设计师，设计图可根据家具来做

限购令后，楼市“金三月”表现如何？
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